	Sadržaj
	Po završetku polaznici će biti u stanju:
	Predavači

	Modul 1   Poduzetništvo
	
	

	Poslovna ideja i pokretanje poduzeća 
	· razumjeti osnovne pojmove iz poduzetništva, s naglaskom na društveno odgovorno poduzetništvo

· opisati poslovnu ideju te razumjeti postupak pokretanja poduzeća

· razumjeti zahtjeve i poteškoće s kojima se susreću poduzetnici tijekom razvoja poslovanja
	· Branka Crnković-Stumpf (Ekonomski fakultet)

· Nino Pintarić (Nitesco d.o.o.)
· Boris Golob (STeP Ri) 



	Poslovni model
	· opisati osnovne elemente poslovnog modela i razumjeti njihove međusobne odnose
· razumjeti karakteristike poslovnog modela
	· Boris Golob (STeP Ri)

	Poslovni plan i izvori financiranja
	· izraditi jednostavan poslovni plan poduzeća

· prepoznati odgovarajuće izvore financiranja poduzetničkog poduhvata
	· Neven Tamarut (STeP Ri)
· Sandra Uzelac (Viktor Lenac)

	Modul 2   Poslovna i razvojna politika
	
	

	Poslovno odlučivanje
	· razumjeti proces poslovnog odlučivanja
· koristiti raspoložive informacije za donošenje poslovnih odluka
	· Ivica Lukanović (Modernline d.o.o.)
· Neda vitezić (Ekonomski fakultet)

	Strateško i operativno upravljanje poduzećem
	· razumjeti osnovne alate strateškog i operativnog upravljanja u poslovanju poduzeća
	· Teo Rakočević (JGL d.d.)
· Zdravko Zekić (Ekonomski fakultet)

	Inovacijska kultura i upravljanje inovacijama
	· razumjeti važnost poticanja inovacijske kulture
· razumjeti upravljanje inovacijskim procesom unutar poduzeća
	· Darko Huljenić (Ericsson Nikola Tesla)
· Petra Karanikić (UTT) 



	Modul 3   Marketing
	
	

	Istraživanje  tržišta i marketinška strategija
	· napraviti jednostavnu analizu tržišta
· izraditi odgovarajuću strategiju izlaska na tržište
	· Ivana Datković (Erste Club d.o.o.)

	Marketing proizvoda/usluga
	· razumjeti osnovne koncepte marketinga 
· razumjeti ulogu i važnost marketinga kod plasiranja proizvoda/usluga na tržište
	· Elvira Meštrović (Gumb savjetovanje d.o.o.)

	Kanali prodaje i distribucije
	· osmisliti korake u kreiranju kanala prodaje i distribucije 
· razumjeti odnos distribucije i prodaje i marketinga
	· Duško Radulović (Energo d.o.o.)

	Modul 4   Tehnologija i zaštita intelektualnog vlasništva
	
	

	Intelektualno vlasništvo (IV)

	· razumjeti ulogu i važnost intelektualnog vlasništva u poslovanju poduzeća
· prepoznati i razlikovati oblike intelektualnog vlasništva
	· Petra Karanikić (UTT)
· Neven Tamarut (STeP Ri)


	Načini zaštite i komercijalizacija

intelektualnog vlasništva
	· razumjeti procese domaće i međunarodne zaštite intelektualnog vlasništva
· razlikovati načine komercijalizacije intelektualnog vlasništva
	· Radisav Drljević (TTO Thermotechnik d.o.o.)
· Petra Karanikić  (UTT)



	Timski rad 
	· razumjeti mehanizme timskog rada

· razlikovati načine upravljanja skupinama ljudi u redovnom radu i u kriznim okolnostima
	·  Damir Zec (Sveučilište u Rijeci)
· Zdravko Lenac (Sveučilište u Rijeci)


